
丽水学院 国际商务 专业
（专升本函授）人才培养方案

一、专业名称、层次
专业名称：国际商务

层    次：专升本

二、培养目标

本专业培养具备人文精神、科学素养和诚信品质，具备经济、管理、法律和国际商务方面的知识能力，具备国际商务沟通与拓展能力、跨文化管理与交流能力、国际市场营销能力，具备自主学习与发展能力，能在国际组织、政府管理机构、涉外商务公司和跨国公司从事商务代表、国际商务活动策划、国际商务谈判、贸易信息沟通、对外投资策划与执行等业务及管理工作的复合型、实战型的商务人才。

三、基本要求

本专业学生主要学习国际化经营及经济管理等方面的基本理论和基本知识，掌握国际商务理论和实务，具备优良的素质结构、能力结构和知识结构。毕业生应获得以下几个方面的知识和能力：

1.掌握经济学、管理学、法学以及国际商务的基本理论和基本知识；

2.掌握文献检索、资料收集的基本方法；掌握国际商务的定性、定量等分析方法；

3.培养国际商务沟通与拓展能力。能够运用所学的专业知识和技能，现代信息技术从事国际商务、经营管理和跨文化交流活动，掌握国际商务发展态势，熟悉国际商务礼仪，圆满完成机构或公司委派的各项任务；

4.培养国际法务能力。掌握涉外经济法规、国际商务惯例与规则，主要国家的产业政策、贸易政策、金融政策，依法经营并能够运用法律维护经营者、消费者合法权益；

5.培养自主学习和自我发展的基本能力，能够适应不断变化的国际国内市场商务活动需求。

四、修业年限

基本学制三年，实行弹性学制，可提前半年毕业，最长不超过五年。

    学生修完规定的所有课程，完成实践教学任务，经毕业审核，符合条件，准予毕业。

五、课程设置、学分、学时安排

    见附表。
六、主要课程

    本专业设置的主要课程有：大学英语、大学语文、高等数学、西方经济学、国际商务概论、国际经济法、国际贸易实务、国际金融、国际市场营销、国际商务谈判、国际经贸地理、外贸单证与函电等。

1.大学语文

该课程公共必修课，是一门弘扬中外优秀文化的课程，旨在提高学生文学素养及写作、阅读、鉴赏能力。它通过优秀的文学作品，帮助培养学生的人文精神，增强人的尊严和使命感，确定自己的人生追求和价值标准。本课程主要选择古今中外各类体裁的文学作品，特别加强文学作品的文化背景和内涵的讲授。

2.西方经济学（★学位课程）

该课程是经济学科中的一门基础学科。它是为财经管理类各专业开设的基础理论课程，是一门公共必修课。它在整个经济类课程中处于基础的地位，为财经类各专业学生准备经济学科方面的基础知识，为他们以后学习各专业的专业基础课程和专业课程打下良好的基础。

3.国际商务概论（★学位课程）

该课程主要介绍国际商务的理论基础、国际商务环境、国际商务经营形式及其选择、国际商务战略、国际企业组织管理、国际市场营销管理、国际技术转移与创新管理、国际人力资源管理、中国企业国际化经营等方面的内容，要求学生掌握国际商务的基本知识、基本原理和基本技能。

4.国际贸易实务 
    该课程主要介绍货物的品质、货物的数量、货物的包装、贸易术语、货物的价格、货物的交付、货物运输保险、货款的支付、货物的检验、争议、索赔、仲裁和不可抗力、进出口交易洽商、贸易合同的订立、出口合同的履行、进口合同的履行等方面的内容，要求学生掌握国际贸易的基本知识、基本原理和基本技能。

 5.国际经济法
      该课程是近年来发展起来的旨在调整国际经济关系的一门新兴的法学学科，涉及国际公法、国际私法和各国民商法等法律部门。国际经济法又是一门实践性很强的法学学科。通过学习该课程，使学员理解和掌握国际经济法的基本理论，了解国际经济立法与实践，特别是我国涉外经济立法与实践中所涉及的国际贸易、国际投资、国际金融、国际税收和国际贸易争议解决中的各种法律问题。

6.国际市场营销学（★学位课程）

该课程是本专业学员必备的基础知识和必须完全掌握的专业技能，是一门同实践联系十分紧密的专业课程。本门课程掌握的程度如何，将直接影响学员入职后的实际操作能力。本门课程主要内容包括：国际市场营销环境；国际市场营销中所使用的方法；国际市场营销所采用策略；国际市场营销战略与管理；国际市场营销案例等方面内容。

7.国际金融

该课程主要介绍国际收支，国际储备、国际储备的管理、国际储备水平的管理、外汇标价方法、汇率制度、外汇交易的方法、外汇风险的管理方法和控制手段、国际金融市场的类型和欧洲货币市场的有关问题、特点、形式、背景。对外贸易的短期和中长期信贷、买方信贷和卖方信贷在进出口中的作用，国际资本流动对经济的影响和国际货币体系的建立和发展，国际金融组织和欧元的产生和背景和内容及其对世界经济的影响等。

8.国际商务谈判

该课程是是一门理论和实践密切结合的应用性课程，是国际商务专业的一门必修课。通过本课的学习，要求学员掌握有关商务谈判内容和方法的基本知识，懂得商务谈判的有关法律规定，基本掌握商务谈判的程序、技巧及策略，平衡处理谈判过程中遇到的错综复杂的风险、策略、利益关系，为今后从事商务谈判工作打下良好的基础。

七、主要实践环节
实践环节结合在相关课程中，主要包括：

1.国际商务认知性实践； 

2.国际贸易流程模拟实训；

3.国际市场营销模拟实训；

4.商务谈判模拟实训。

八、有关说明

本专业设公共必修课、专业必修课和选修课。专业必修课必须修满54学分，本专业毕业最低总学分为79分。凡符合《丽水学院授予成人高等教育本科毕业生学士学位实施细则》条件者，可申报 管理学 学士学位。

附表：        丽水学院国际商务专业（专升本函授）
课程设置、学分及教学时数安排表
	课程类型
	序    号
	课程

名称
	学

分
	学时分配
	第一学年

面授时数
	第二学年

面授时数
	第三学年

面授时数
	考试（查）

	
	
	
	
	总学时
	自  学
	面  授
	第一次
	第二次
	第三次
	第四次
	第五次
	第六次
	第七次
	
	
	

	公共必修课
	1
	毛泽东思想与中国特色社会主义理论体系
	3
	45
	30
	15
	15
	
	
	
	
	
	
	
	
	考查

	
	2
	大学语文
	2
	30
	20
	10
	10
	
	
	
	
	
	
	
	
	考查

	
	3
	大学英语
	4
	60
	40
	20
	20
	
	
	
	
	
	
	
	
	考试

	
	4
	高等数学
	4
	60
	40
	20
	20
	
	
	
	
	
	
	
	
	考试

	专

业

必

修

课
	5
	西方经济学★
	6
	90
	60
	30
	
	15
	15
	
	
	
	
	
	
	考试

	
	6
	国际商务概论★

（理论4+实训2）
	4

2
	60

70
	40

46
	20

24
	
	10

12
	10

12
	
	
	
	
	
	
	考试

	
	7
	国际金融

（理论4+实训2）
	4

2
	60

70
	40

46
	20

24
	
	1012
	10

12
	
	
	
	
	
	
	考试

	
	8
	国际贸易实务

（理论4+实训2）
	4

2
	60

70
	40

46
	20

24
	
	10

12
	10

12
	
	
	
	
	
	
	考试

	
	9
	外贸单证与函电

（理论4+实训2）
	4

2
	60

70
	40

46
	20

24
	
	
	
	10

12
	10

12
	
	
	
	
	考试

	
	12
	国际市场营销学★

（理论4+实训2）
	4

2
	60

70
	40

46
	20

24
	
	
	
	10

12
	10

12
	
	
	
	
	考试

	
	11
	国际商务谈判

（理论4+实训2）
	4

2
	60

70
	40

46
	20

24
	
	
	
	10

12
	1012
	
	
	
	
	考试

	
	10
	国际经贸地理

（理论2+实训2）
	2

2
	30

70
	20

46
	10

24
	
	
	
	
	
	10

24
	
	
	
	考试

	
	13
	国际经济法

（理论2+实训2）
	2

2
	30

70
	20

46
	10

24
	
	
	
	
	
	10

24
	
	
	
	考试

	
	14
	毕业论文
	4
	60
	40
	20
	
	
	
	
	
	 
	20
	
	
	考查

	专业选修课
	15
	管理学原理
	选

3

门
	4
	60
	40
	20
	
	
	
	
	
	
	选修三门60
	
	
	考查

	
	16
	会计学原理
	
	4
	60
	40
	20
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	考查

	
	17
	财务管理
	
	4
	60
	40
	20
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	考查

	
	18
	商品学
	
	4
	60
	40
	20
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	考查

	
	19
	电子商务
	
	4
	60
	40
	20
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	考查

	
	20
	会展管理
	
	4
	60
	40
	20
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	考查

	应 修 合 计
	79
	1505
	998
	 507
	227
	200
	80
	
	
	


注：学位课程打★号
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